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SOPORTE CLIENTESPROVEEDOR

VOL. INDUSTRIALIZADO: 1256.73 TON
SUPERFICIE INDUSTRIALIZADA: 15.8 MILES
HA
CAPACIDAD UTILIZADA: 71.8%
• AZÚCAR ESTANDAR: 140,000

COCA COLA MEXICO (
LEÓN Y MORELIA)

• Ton: 84 miles  ton
• %  Participación:  60
• Producto: Azúcar estándar

GRUPO BIMBO S.A. DE
C.V. (R. OCCIDENTE Y

R.BAJIO)
• Ton: 49 miles ton
• % Participación: 35
• Producto: Azúcar estándar

KRAFT
• Ton: 126 miles  ton
• % participación:9
• Producto: azúcar estándar

ABARROTEROS,
CONFITEROS  Y DULCEROS
• Ton: 1.4 miles ton
• % Participación: 1
• Producto: Azúcar estándar

C.N.C.
• PRODUCTORES: 1870
• Vol.: 1,029.7  mil es ton
• Participación: 81.5%
• Producto: Caña de azúcar

C.N.P.R.
• PRODUCTORES: 441
• Vol.: 219.7 miles ton
• Participación: 18%
• Producto: Caña de azúcar

TAMAZULA
Vol.: 7.0 miles ton
Participación: 0.5%
Producto: Caña de azúcar

P R O D U C T O S  Q U I M I C O S
Vol.: 5,595.8  miles $

L U B R I C A N T E S
Vol.: 1384.17 miles  $

SOFIHAA
Valor : 150 000 miles  $

MEGOTEGIA
Certificadora de procesos

CFE
Cantidad: 25,370 KWH

32 Frentes de
cosecha, 232
vehículos, 1035
cortadores

OTRAS EMPRESAS
• Ton: 51.3  miles ton

• % Participación: 100
• Producto: Composta

S A C O S  Y  S U P E R  S A C O S
Vol.: 219.73 miles ton
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ALIMENTOS
BALANCEADOS

• % Participación: 98
• Producto: melaza

FERTILIZANTES
Valor: 140,000 miles $
Participación: 100%
Producto: fertilizantes

AGROQUIMICOS
Valor.:40,000 miles $
Participación:  100%
Producto:

Consorcio Beta
San Miguel

• Prospección y
ventas

LABORATORIO DE
CONTROL BIOLOGICO

Colegio de posgraduados
• Servicio: Análisis de suelos

CNC y CNPR
Gestión para los productores  afiliados

Valor: 2,775.0 miles $
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Brechas tecnológicas entre productor típico y líder



Parámetros Requerimientos
de la industria

Situación
actual

Brecha

Cumplimiento al programa de cosecha 95% 90% 5%
Frescura de la caña ( hrs ) 26% 24.6% 1.4%
Impurezas mecánicas 7% 5% 2%
Rendimiento (ton/ ha.)* 85 67 12.9
Fuente: Ingenio Quesería, 2013 * Dato tomado de las encuestas de campo (promedio).

Brechas tecnológicas:  Industria - proveedor



Problemática de la Red de Valor
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Problemática de la Red de Valor

 Falta de asesoría técnica personalizada.
 Baja tecnificación de riego en las parcelas del sector

social.
 Falta de organización de los productores desde el

aspecto productivo-empresarial.
 Créditos con altas tasas de interés.
 Créditos inoportunos.



Oportunidades de negocio
Estrategias para el desarrollo de la Red de Valor Caña de Azúcar
Generación de organización para consolidar las empresas

sostenibles:
 Es recomendable iniciar con la conformación de grupo de trabajo con

objetivos comunes y afines para lograr su consolidación y
sustentabilidad de las mismas en el tiempo. CON OBJETIVOS
MERAMENTE PRODUCTIVOS.

 Asesoría técnica especializada y dirigida:
 Es indispensable estructurar un esquema de asesoría técnica

permanente con profesionistas especializados en el cultivo de la caña de
azúcar con el propósito de incrementar el rendimiento por unidad de
producción y reducir los costos aplicando tecnologías sustentables.



Reconversión de las superficies de temporal a riego
 Existe una alta necesidad de la instalación de sistemas de riego con la

finalidad de eficientizar el recurso agua e incrementar la producción por
superficie de la caña de azúcar.

Capacitación a productores y frentes de cosecha.
 La capacitación a los productores y frentes de cosecha a través de

eventos demostrativos, cursos y misiones de transferencia de tecnología
para la obtención de mayor rendimiento por superficie y reducción de los
costos de cultivo, complementado con la asesoría técnica.

 Financiamiento a la red caña de azúcar

Oportunidades de negocio
Estrategias para el desarrollo de la Red de Valor Caña de Azúcar



M.C. Arturo Vizcaíno
 Consultor especializado

en Caña de azúcar

M.C. Arturo Vizcaíno
 Consultor especializado

en Caña de azúcar

V. GyN Asesoría
agropecuaria SC
 Despacho

Coordinador

V. GyN Asesoría
agropecuaria SC
 Despacho

Coordinador

 Asesores Técnicos Especialistas en
Caña de azúcar

 Asesores Técnicos Especialistas en
Caña de azúcar

 Productores cañeros

INGENIO
QUESERÍA
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 Asesoría
 Consultoría
 Capacitación

 Acompañamiento
técnico
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I n t e g r a c i ó n  y  D e s a r r o l l o   c o m p e t i t i v o  d e  l a  R e d  C a ñ a  d e  A z ú c a r
e n  C o l i m a



Av. Constitución 2149. Planta Alta, Esq. Emilio Brun Aillaud
Fracc. Residencial Los Olivos, Colima, Col.

MC. Beltario Vázquez Aguilar
bvazqueza@fira.gob.mx

Promotor FIRA en Colima

mailto:Aguilarbvazqueza@fira.gob

